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Az online eladás nehézségei

Nem lehet megfogni a 

terméket
„Mi van ha…?” A vásárlók lusták



A látogatók 3 csoportja

5%

25%

70%

Igen Nem Talán



A termék eladása

A marketing eszközök első csoportja ezt a célt szolgálja.



1. lépés: Minőségi termékleírás

www.vitaldog.hu

- Kívánatosabb termék
- Minden kérdésére 
választ kap az érdeklődő
- Hasonló egy Landing

oldalhoz



Eszközök

WooCommerce Page Builder WooCommerce Builder



2. lépés: „Mi van ha…?” kérdések kezelése

- Mi van ha fizetek de nem kapok semmit?

- Mi van ha fizetek de nem azt kapom amit szeretnék?
- Mi van ha csak 3 hét múlva érkezik meg a termék?
- Vajon másoknak mi a véleménye a termékről?



Eszközök

XL WooCommerce Sales Triggers

Ki kell találnunk, hogy mi zajlik a 
vásárló fejében!



Eszközök

YotPo

Utólagos 
értékelések kérése!



Eszközök

WooCommerce Live Sales Notification

Van akinek idegesítő lesz!



3. lépés: Lustaság kezelése

- A lehető legkönnyebbé kell tennünk a látogató számára a 
termékek megtalálását

- Megfelelő ügyfélszolgálat



Eszközök

WP A.I. Assistant



Eszközök

Facebook Messenger Live Chat



A vásárlás megkönnyítése
A marketing eszközök második csoportja a befejezett vásárlások számát növeli.



Eszközök

Növelhetjük a kosár értékét is!

WooCommerce Boost Sales



Eszközök

WooCommerce Multi-Step

Checkout



További marketing eszközök



Eszközök

Abandoned Cart Pro for WooCommerce

Alternatíva: Facebook Dinamikus termékhirdetés

Kosárelhagyások kezelése



Eszközök
Feliratkozás megkönnyítése



Üdvözlő popup

Böngészés közbeni popup

Exit popup



Eszközök

Ninja PopupsOptimonk



Köszönöm a figyelmet!


